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Orcamentar uma competicao

Orcamentar adequadamente a sua competicdo € crucial para melhorar a qualidade geral e evitar
qgualquer perda financeira. Ao fazer o orgamento, esforce-se para responder as seguintes perguntas:

Quais sao as despesas?

Fazer uma lista com todas as despesas € uma boa maneira de comecar e obter uma estimativa de
guanto precisa receber das taxas de inscricdo (embora uma taxa de inscricdo mais baixa seja sempre
preferivel) ou se o local de competicao for muito caro e seja preciso encontrar um mais barato.

* O local de competicdo € gratuito? Se nado, quanto custa?
* O local exige uma taxa de seguro? Se sim, quanto custa?

« E necessario pagar algo para montar alguma coisa?

* Existe alguma taxa extra para que a equipa do local esteja presente no(s) dia(s) da competicdo? Se
sim, quanto?

* O local exige alguma percentagem do dinheiro arrecadado com as inscri¢gdes?

* O(s) Delegado(s) mora(m) perto da competicdo? Serd necessario cobrir alguma das suas
despesas? Se sim, quais?

> Deve sempre tentar obter o Delegado mais préximo possivel para diminuir as despesas. No
entanto, as despesas do Delegado devem incluir apenas os custos incorridos como resultado
direto de participar da competicdo como um Delegado listado. Para obter mais informacg6es
sobre como cobrir as despesas dos delegados, consulte a se¢éo sobre finangas do Cadigo de
Etica.

* Precisa alugar mesas/cadeiras?

* Precisa alugar equipamento audiovisual?

» Os competidores recebem prémios? Quanto custam?

» H4 alguma lembranca para os competidores? (ou seja, chaveiro, canetas, etc.)

» Se a venda de merchandise esta a ser considerada para compensar 0s custos, quanto custara a
producéo desse material?

 Custos de impressédo
» Taxas da WCA

Quais sao as fontes de receita?

As taxas de inscricdo sdo a maneira mais comum de obter dinheiro para sua competicdo. Se estiver a
contar com taxas de inscri¢do, certifique-se de estimar o nimero minimo de concorrentes que espera ao
calcular a receita esperada. As taxas para publico sdo outra fonte de receita, mas muito menos comum.
Faca o seu melhor para manter as taxas de inscri¢cdo e de publico razoavelmente baixas (especialmente
taxas para publico), pois os altos custos podem tornar a sua competi¢cdo pouco atraente ou inacessivel
para competidores e espectadores.

Para baixar as taxas de inscricdo, pode vender merchandise (por exemplo, camisolas, canecas ou
bolsas), habilitar doa¢des no site de inscricdo ou receber ajuda financeira de patrocinadores (por
exemplo, lojas de cubos, o préprio local dando uma taxa reduzida, etc.). Se planeia vender
merchandise, certifique-se de verificar se no dia da competicao as vendas sédo permitidas dentro do
local da competicdo. Lembre-se de que, dependendo das leis locais, pode néo ser financeiramente
sustentavel ou valer a pena vender merchandise devido a impostos ou despesas semelhantes.

Lembre-se ao elaborar um orcamento que dependa muito das taxas de inscricdo que deve distinguir

entre o limite de competidores e 0 numero minimo de competidores que espera participar.
Normalmente, serd mais seguro elaborar o orgamento com base no numero minimo de competidores
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esperados para evitar perdas financeiras. No entanto, considere quao realistas sdo 0s numeros e
encontre um meio-termo para o que acredita ser razoavel.

Listar todas as fontes de receitas e compara-las com as despesas pode ajuda-lo a ver se a receita total
corresponde ou excede as despesas. Se as despesas excederem a receita total, precisard encontrar
uma maneira de obter mais fundos. Tente obter um pouco mais de fundos do que suas despesas
esperadas para que vocé esteja preparado caso algo dé errado. Se vai depender principalmente de
inscricGes, é bom usar o pagamento on-line para evitar o problema de perder devido a muitas nao
comparéncias na competicdo. A isen¢cdo de taxas de inscricdo para concorrentes deve seguir a se¢ao
1.3 do Codigo de Etica.

Lembre-se de que nao pode obter lucro pessoal ao organizar uma competicao! Lembre-se
da secdo Financas do Cédigo de Etica ao fazer o orcamento da sua competicéo. Se tiver
fundos de sobra no final de sua competicao, discuta o melhor uso desses fundos com
o(s) seu(s) Delegado(s).

Caso requeira que 0s concorrentes paguem a inscricdo antecipadamente, a equipa de organizacao e
o(s) Delegado(s) devem coordenar quem processara os pagamentos e quem fara as compras
necessarias. Lembre-se de que, se tiver uma Organiza¢cdo Regional para a area da competicao, talvez
seja preferivel que ela processe os pagamentos devido a possiveis leis tributarias na sua regiéo.

Orcamento de Exemplo

Aqui esta um exemplo de orcamento que pode funcionar para a sua competicao. Precisa
ser organizado ao escrevé-lo para tornar as coisas mais faceis de rastrear. Se a sua
receita final for negativa, é altamente recomendavel ajustar as suas despesas e receitas
de forma a evitar grandes perdas financeiras. Para uma lista mais completa das despesas

que pode ter, veja a secdo de Orcamento da Checklist de competicao.

Rece Despesas
Patrocinador A €200 Local €1,400
Patrocinador B €150 Impressao €80
Esperado das inscrigoes €1,675 Mesas & cadeiras €70
Venda de T-shirts/canecas €280 Prémios €100
Despesas do delegado €300

Taxas da WCA (aproximado) €105

Receita total: €2,305 Despesa total: €2,055

€250 (pode ser usado como uma margem de seguranca. Se

Lucro liquido: h
a sobrar, deve ser usado para a comunidade)
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